
7 modi per Trovare Clienti
Ecco sette modi per trovare nuovi clienti:

Usare i social media: Utilizzare i social media come1.
Facebook, Instagram e LinkedIn per promuovere il proprio
business e raggiungere un vasto pubblico. Condividere
informazioni  sui  prodotti  e  sui  servizi  offerti,
pubblicare foto e video dimostrativi e rispondere alle
domande dei potenziali clienti.
Collaborare  con  altre  aziende:  Collaborare  con  altre2.
aziende per promuovere il proprio business a una nuova
audience. Ad esempio, lavorare con blogger, influencer e
altre aziende per promuovere il proprio marchio.
Pubblicità online e offline: Pubblicizza il tuo business3.
tramite Google Ads, Facebook Ads, Instagram Ads e altre
piattaforme online. Inserire annunci anche in riviste di
settore e nella pubblicità cartacea.
Eventi: Partecipa a eventi del settore e sono una grande4.
occasione per fare networking e acquisire nuovi clienti.
Promuovi  il  proprio  business  all’evento  tramite
volantini, biglietti da visita e brochure e parlare con
i visitatori.
Ottimizzazione  SEO:  Lavorare  sulla  Search  Engine5.
Optimization  del  proprio  sito  web  per  ottenere  una
maggiore visibilità sui motori di ricerca. Quanto più il
sito web è presente nell’Net, maggiore è la possibilità
di attrarre clienti.
Referenze  e  raccomandazioni:  Fidelizzare  i  propri6.
clienti e chiedere loro di condividere il proprio lavoro
con amici, familiari e colleghi. Costruire una rete di
referenze positive che comporterà nuovi clienti.
E-mail  marketing:  Utilizzare  l’email  marketing  per7.
contattare  i  propri  clienti  e  promuovere  il  proprio
business. Invitare i clienti precedentemente serviti a
tornare e proporre nuovi prodotti o servizi.

https://www.tattichemarketing.com/7-modi-per-trovare-clienti/

