Affiliate Marketing: cosa
devli sapere

L’'affiliate marketing e una strategia di marketing digitale in
cui un’azienda (detta “affiliante”) collabora con individui o
altre aziende (detti “affiliati”) per promuovere prodotti o
servizi in cambio di una commissione per ogni vendita o azione
compiuta dai clienti acquisiti tramite 1’affiliato. Ecco
alcuni aspetti fondamentali che devi sapere sull’affiliate
marketing:

1. Funzionamento: Gli affiliati promuovono i prodotti o
servizi dell’affiliante wutilizzando 1link di
affiliazione, banner, codici sconto o altre forme di
materiale promozionale. Quando un cliente fa clic su
guesti link e compie un’azione desiderata (ad esempio,
un acquisto o una registrazione), l'affiliato riceve una
commissione.

2. Programmi di affiliazione: Le aziende possono creare
propri programmi di affiliazione interni oppure
partecipare a reti di affiliazione, che funzionano come
intermediari tra gli affilianti e gli affiliati,
fornendo strumenti e risorse per la gestione delle
campagne di affiliazione e il monitoraggio delle
prestazioni.

3. Commissioni: Le commissioni pagate agli affiliati
possono essere basate su diverse strutture di pagamento,
tra cui:

 Pay Per Sale (PPS): l'affiliato riceve una
percentuale della vendita generata dal cliente.

- Pay Per Lead (PPL): 1l1'affiliato riceve una
commissione per ogni cliente che si registra o
compila un modulo sul sito dell’'affiliante.

 Pay Per (Click (PPC): 1l'affiliato riceve una
commissione per ogni clic effettuato sul link di
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affiliazione.

4. Tracciamento: Gli affiliati utilizzano cookie e altri
metodi di tracciamento per monitorare le azioni dei
clienti e garantire che le commissioni vengano
correttamente attribuite. I programmi di affiliazione
offrono solitamente dashboard e report per consentire
agli affiliati di monitorare le prestazioni delle
campagne e ottimizzare le strategie di marketing.

5. Vantaggi per gli affilianti: L’affiliate marketing
permette alle aziende di aumentare la visibilita dei
propri prodotti o servizi, ampliare la base di clienti e
migliorare le vendite, pagando solo per 1 risultati
effettivi. Inoltre, consente di ridurre 1 costi
pubblicitari e di beneficiare dell’esperienza e della
rete di contatti degli affiliati.

6. Vantaggi per gli affiliati: Gli affiliati possono
guadagnare reddito passivo promuovendo prodotti o
servizi di cui sono appassionati o che si adattano al
loro pubblico di riferimento. Inoltre, non € necessario
creare o0 gestire prodotti, occuparsi del servizio
clienti o gestire le spedizioni.

Per avere successo nell’affiliate marketing, e importante
scegliere prodotti o servizi di qualita che rispecchino i
valori e gli interessi del tuo pubblico, e investire tempo ed
energie nell’ottimizzazione delle strategie di promozione e
nella creazione di contenuti coinvolgenti e di valore.



