
30 Strategie di web marketing
da non perdersi
Ecco  una  lista  di  30  strategie  di  web  marketing  da  non
perdere:

Creare un sito web user-friendly e ben strutturato1.
Utilizzare tecniche di SEO per migliorare la visibilità2.
del sito sui motori di ricerca
Creare una presenza attiva sui social media3.
Utilizzare  il  marketing  via  email  per  promuovere4.
prodotti o servizi
Creare  contenuti  di  qualità  e  interessanti  per  il5.
proprio pubblico di riferimento
Utilizzare  il  marketing  di  contenuti  per  aumentare6.
l’engagement degli utenti
Utilizzare la pubblicità online (ad esempio, Google Ads)7.
per aumentare la visibilità del proprio sito
Creare  una  landing  page  efficace  per  convertire  i8.
visitatori in clienti
Utilizzare  la  retargeting  advertising  per  raggiungere9.
utenti che hanno già mostrato interesse per il proprio
sito o prodotto
Creare  una  strategia  di  affiliate  marketing  per10.
raggiungere nuovi potenziali clienti
Utilizzare la pubblicità su social media per raggiungere11.
il proprio pubblico di riferimento
Creare  video  di  qualità  per  promuovere  prodotti  o12.
servizi
Utilizzare il marketing di influencer per raggiungere un13.
pubblico più vasto
Sviluppare  una  strategia  di  marketing  basata  sulle14.
recensioni dei clienti
Offrire incentivi e sconti per aumentare le vendite15.
Creare  una  sezione  blog  sul  sito  web  per  fornire16.
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informazioni e approfondimenti ai visitatori
Utilizzare  il  remarketing  per  raggiungere  utenti  che17.
hanno già visitato il proprio sito
Utilizzare  tecniche  di  local  SEO  per  raggiungere  i18.
clienti nella propria zona
Sviluppare  una  strategia  di  marketing  basata  sulla19.
geolocalizzazione
Utilizzare tecniche di ottimizzazione per la conversione20.
per aumentare le vendite
Utilizzare la pubblicità su siti web di terze parti per21.
raggiungere un pubblico più vasto
Sviluppare una strategia di marketing basata sulle app22.
mobili
Utilizzare  tecniche  di  marketing  basate  sulla  realtà23.
aumentata  o  virtuale  per  migliorare  l’esperienza
dell’utente
Sviluppare una strategia di marketing basata sulle email24.
automatizzate  per  inviare  messaggi  personalizzati  ai
clienti
Utilizzare tecniche di inbound marketing per attrarre25.
nuovi clienti
Utilizzare  tecniche  di  outbound  marketing  per26.
raggiungere potenziali clienti
Sviluppare una strategia di marketing basata sui chatbot27.
per fornire assistenza immediata ai visitatori del sito
Utilizzare  il  marketing  di  eventi  per  promuovere28.
prodotti o servizi
Utilizzare tecniche di storytelling per creare un legame29.
emotivo con il pubblico
Utilizzare  la  personalizzazione  per  fornire30.
un’esperienza d’acquisto su misura per ogni cliente.


