
Come  costruire  una
presentazione  online
automatica  per  generare
clienti qualificati
Per costruire una presentazione online automatica per generare
clienti qualificati, ecco alcuni passi che puoi seguire:

Definisci il tuo target di riferimento: Prima di tutto,1.
devi capire chi sono i tuoi potenziali clienti e quali
sono i loro bisogni. In base a queste informazioni,
potrai  creare  una  presentazione  online  mirata  e
personalizzata  per  il  tuo  pubblico.
Crea una landing page per la tua presentazione: Crea una2.
landing page dove i visitatori possano registrarsi per
accedere alla tua presentazione online. Assicurati di
utilizzare una call-to-action chiara e persuasiva per
invitare i visitatori a registrarsi.
Crea  la  presentazione:  Utilizza  strumenti  di3.
presentazione online come Canva, Prezi o Google Slides
per  creare  la  tua  presentazione.  La  presentazione
dovrebbe  essere  ben  strutturata,  coinvolgente  e
contenere informazioni utili e pertinenti per il tuo
pubblico.
Utilizza un software di automazione marketing: Utilizza4.
un  software  di  automazione  marketing  per  inviare  la
presentazione  ai  tuoi  contatti  registrati
automaticamente. In questo modo, puoi risparmiare tempo
e concentrarti sulla generazione di clienti qualificati.
Segui i tuoi contatti registrati: Assicurati di seguire5.
i tuoi contatti registrati con messaggi personalizzati e
rilevanti. Utilizza strumenti di email marketing come
Mailchimp o Sendinblue per inviare email personalizzate
ai tuoi contatti registrati.
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Misura  i  risultati:  Misura  i  risultati  della  tua6.
presentazione  online  utilizzando  strumenti  di  analisi
come Google Analytics o l’analisi delle email. Questi
strumenti ti aiuteranno a capire quanti utenti hanno
visualizzato la tua presentazione, quante registrazioni
hai ottenuto e quanti clienti hai generato.

In generale, la chiave per creare una presentazione online
automatica efficace per generare clienti qualificati è quella
di  capire  il  tuo  pubblico  e  creare  una  presentazione
personalizzata  che  risponda  ai  loro  bisogni.  Utilizzando
strumenti di automazione marketing e di email marketing, puoi
automatizzare  il  processo  di  generazione  di  clienti
qualificati  e  risparmiare  tempo  e  sforzi.


