
Come  dare  valore  ai  tuoi
prodotti  Made  in  Italy
all’estero
Ci sono diverse strategie che puoi adottare per dare valore ai
tuoi prodotti Made in Italy all’estero. Di seguito ne elenco
alcune:

Sfrutta il fattore “Made in Italy”: Il marchio “Made in1.
Italy”  è  riconosciuto  a  livello  internazionale  come
sinonimo di qualità e stile. Assicurati di utilizzarlo
sui tuoi prodotti, sui materiali promozionali e sul tuo
sito web.
Valorizza la tua storia: Racconta la storia della tua2.
azienda,  delle  tue  radici  e  dei  tuoi  prodotti.  La
storia, la tradizione e il savoir-faire italiano sono
elementi molto apprezzati dai consumatori stranieri.
Punta  sulla  qualità:  Assicurati  che  i  tuoi  prodotti3.
siano di altissima qualità e che rispettino gli standard
richiesti dai mercati esteri. La qualità dei prodotti
italiani  è  un  elemento  distintivo  che  ti  aiuterà  a
differenziarti dalla concorrenza.
Focalizzati sull’innovazione: Nonostante la tradizione4.
italiana sia molto importante, è altrettanto importante
essere innovativi e creare prodotti che siano al passo
con i tempi. Sviluppa nuove idee e soluzioni innovative
per soddisfare le esigenze dei clienti stranieri.
Partecipa  a  fiere  internazionali:  Le  fiere5.
internazionali  sono  un’ottima  occasione  per  farsi
conoscere  e  promuovere  i  propri  prodotti  all’estero.
Partecipa  a  fiere  specializzate  nel  tuo  settore  per
entrare in contatto con potenziali clienti.
Collabora con partner locali: Per entrare nei mercati6.
esteri può essere utile collaborare con partner locali
che conoscono bene il mercato e le esigenze dei clienti.
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Cerca  di  stringere  collaborazioni  con  distributori,
agenti o altri attori locali del settore.
Personalizza la tua offerta: Adatta i tuoi prodotti alle7.
esigenze dei clienti stranieri. Cerca di capire le loro
esigenze e di personalizzare la tua offerta in base a
queste.
Comunica sui social media: Utilizza i social media per8.
comunicare con i tuoi clienti e per promuovere i tuoi
prodotti all’estero. I social media sono uno strumento
molto efficace per farsi conoscere e raggiungere nuovi
clienti.

Seguendo queste strategie potrai valorizzare i tuoi prodotti
Made in Italy all’estero e raggiungere nuovi mercati.

 


