
Come  ottenere  Clienti  da
Google Maps
Ottenere clienti da Google Maps richiede una combinazione di
ottimizzazione  della  tua  presenza  online,  gestione  delle
recensioni,  e  strategie  di  marketing  locali.  Ecco  alcuni
suggerimenti su come farlo:

1. Crea un Profilo Aziendale Completo:
Assicurati di avere un profilo dettagliato su Google My
Business.  Includi  informazioni  complete  sull’azienda,
orari  di  apertura,  foto  di  alta  qualità,  numero  di
telefono e sito web.

2. Gestisci le Recensioni:
Rispondi alle recensioni, sia positive che negative, in
modo  professionale  e  tempestivo.  Le  risposte  alle
recensioni mostrano un buon servizio clienti e possono
influenzare positivamente i potenziali clienti.

3. Ottimizza la Tua Scheda Google Maps:
Utilizza  parole  chiave  pertinenti  nella  descrizione
dell’azienda per aiutare la tua attività a comparire in
ricerche specifiche.

4. Raccogli Recensioni Positive:
Chiedi  ai  clienti  soddisfatti  di  lasciare  recensioni
positive sulla tua attività. Queste recensioni possono
aumentare la tua credibilità e influenzare i potenziali
clienti.
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5. Utilizza Foto e Video di Qualità:
Carica  foto  e  video  che  mostrano  i  tuoi  prodotti  o
servizi in modo attraente. Le immagini di alta qualità
possono attirare l’attenzione dei clienti.

6. Implementa Strategie SEO Locali:
Ottimizza  il  tuo  sito  web  per  le  ricerche  locali.
Includi  informazioni  sulla  tua  posizione,  orari  di
apertura, numeri di telefono e recensioni dei clienti.

7. Offri Promozioni Speciali:
Crea  offerte  speciali  o  sconti  per  i  clienti  che
arrivano  alla  tua  attività  attraverso  Google  Maps.
Questo può attirare nuovi clienti e fidelizzare quelli
esistenti.

8. Rispetta le Norme Etiche:
Rispetta le linee guida di Google per le recensioni e la
promozione.  Non  cercare  di  manipolare  o  falsificare
recensioni,  poiché  ciò  potrebbe  danneggiare  la  tua
reputazione.

9. Partecipa Attivamente:
Rispondi alle domande dei clienti sulla tua attività su
Google  Maps.  Fornire  informazioni  aggiuntive  può
aumentare  la  fiducia  dei  clienti.

10. Monitora e Misura:
Utilizza strumenti analitici per monitorare il traffico
proveniente  da  Google  Maps.  Questo  ti  aiuterà  a
comprendere quali strategie funzionano meglio e a fare
eventuali aggiustamenti.



Ricorda che la coerenza e la professionalità sono chiave nel
costruire  una  buona  reputazione  online.  Mantieni  il  tuo
profilo aggiornato e interagisci con i clienti in modo genuino
per creare un legame positivo con la tua azienda.


