Competenze che fanno network

Le competenze che fanno network sono quelle che permettono di
costruire e mantenere relazioni efficaci e durature con le
persone, sia nel contesto professionale che 1in quello
personale. Ecco alcune competenze che fanno network:

1.

Abilita comunicative: Essere in grado di comunicare
efficacemente e essenziale per costruire relazioni
solide. Le abilita comunicative includono ascolto
attivo, parlare in modo chiaro e conciso e saper
presentare idee e progetti in modo convincente.

. Empatia: L’empatia € la capacita di mettersi nei panni

degli altri e di comprendere le loro emozioni e le loro
prospettive. Questa competenza e fondamentale per creare
relazioni autentiche e di fiducia.

. Capacita di negoziazione: La capacita di negoziazione e

essenziale per risolvere eventuali conflitti e
raggiungere obiettivi condivisi. Questa competenza
consiste nell’essere in grado di ascoltare e capire le
posizioni degli altri, trovare soluzioni creative e
negoziare accordi che soddisfino entrambe le parti.

. Attitudine al problem solving: Essere in grado di

risolvere i problemi in modo efficace e importante per
creare relazioni di fiducia e costruire reti di contatti
solide. Questa competenza richiede 1la capacita di
identificare e analizzare 1 problemi, valutare le
opzioni disponibili e trovare soluzioni creative.

. Iniziativa: Essere proattivi e avere l’iniziativa di

entrare in contatto con nuove persone & importante per
ampliare il proprio network. Questa competenza richiede
coraggio, curiosita e la volonta di mettersi in gioco.

. Conoscenze di marketing e branding personale: Essere in

grado di promuovere la propria immagine professionale ¢
fondamentale per costruire un network di contatti.
Questa competenza richiede 1la capacita di creare una
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propria brand identity, di promuoversi in modo efficace
e di mantenere una presenza online professionale.

In sintesi, le competenze che fanno network includono le
abilita comunicative, l’empatia, la capacita di negoziazione,
l’attitudine al problem solving, l’iniziativa e le conoscenze
di marketing e branding personale. Chi possiede queste
competenze sara in grado di costruire relazioni efficaci e di
creare un network di contatti solido e duraturo.



