Conosciamo meglio Alibaba e
Aliexpress

Alibaba e AliExpress sono due siti web appartenenti al gruppo
Alibaba Group, uno dei maggiori colossi dell’e-commerce al
mondo. Tuttavia, hanno obiettivi e target di mercato
differenti.

Alibaba.com e una piattaforma B2B (business to business) che
collega i produttori e 1 grossisti cinesi con acquirenti di
tutto il mondo. Si rivolge principalmente a professionisti che
cercano di acquistare grandi quantita di prodotti a prezzi
competitivi. Gli acquirenti su Alibaba possono acquistare
prodotti in grandi quantita a prezzi all’'ingrosso,
personalizzare 1 prodotti e utilizzare Alibaba per cercare
fornitori di prodotti in tutto il mondo.

AliExpress, d’altra parte, € una piattaforma B2C (business to
consumer) che consente ai consumatori di acquistare prodotti
direttamente dai produttori e dai grossisti cinesi. Si rivolge
principalmente ai consumatori individuali che desiderano
acquistare prodotti a basso costo direttamente dalla Cina.
AliExpress vende una vasta gamma di prodotti, tra cuil
abbigliamento, accessori, elettronica, prodotti per la casa e
molto altro ancora.

Entrambi i siti web offrono prezzi competitivi, ma Alibaba e
progettato per soddisfare le esigenze degli acquirenti
all’ingrosso, mentre AliExpress e progettato per soddisfare le
esigenze dei consumatori individuali. Entrambi i siti web
offrono un’ampia selezione di prodotti provenienti dalla Cina
e una piattaforma di pagamento sicura. Tuttavia, e importante
notare che 1’'acquisto di prodotti provenienti dalla Cina puo
comportare tempi di spedizione piu lunghi e costi aggiuntivi
come le tasse doganali. Inoltre, e importante fare attenzione
alle recensioni dei prodotti e dei venditori su entrambi i
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siti web per evitare truffe o prodotti di bassa qualita.



