
Cosa, come e perché vendere
online su ManoMano
 

ManoMano è un marketplace specializzato in prodotti per il
bricolage, il giardinaggio e il fai-da-te. Vendere su ManoMano
può essere vantaggioso per diversi motivi:

Ampia base di clienti: ManoMano ha un vasto pubblico di1.
acquirenti  che  cercano  prodotti  per  la  casa  e  il
giardino.
Facilità di utilizzo: il sito web di ManoMano è facile2.
da usare sia per i venditori che per i clienti.
Visibilità:  vendendo  su  ManoMano,  è  possibile3.
raggiungere  un  pubblico  più  ampio  e  aumentare  la
visibilità  del  proprio  marchio.
Supporto clienti: ManoMano offre assistenza ai clienti4.
in diversi paesi, il che può essere un vantaggio per i
venditori che desiderano espandere il loro business in
Europa.

Per iniziare a vendere su ManoMano, è necessario creare un
account venditore e configurare il proprio profilo, compresi i
dettagli  dell’azienda,  le  modalità  di  spedizione  e  le
politiche  di  reso.  Una  volta  configurato  l’account,  è
possibile  elencare  i  prodotti  sul  sito  web  di  ManoMano  e
iniziare a vendere.

È  importante  fornire  descrizioni  dettagliate  dei  prodotti,
incluse immagini di alta qualità, per attirare i potenziali
acquirenti.  Inoltre,  i  venditori  devono  essere  pronti  a
gestire le richieste dei clienti e fornire un’esperienza di
acquisto positiva per aumentare la fiducia dei clienti e la
reputazione del marchio.

In  sintesi,  vendere  su  ManoMano  può  essere  una  buona
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opportunità per le aziende che vendono prodotti per la casa e
il giardino e che desiderano espandere la propria presenza
online. La piattaforma offre un ampio pubblico, supporto ai
clienti  e  visibilità,  il  che  può  aiutare  i  venditori  a
raggiungere il successo.

ManoMano è un’azienda di e-commerce che offre una vasta gamma
di  prodotti  per  la  casa  e  il  giardino,  con  un  focus
particolare  sui  prodotti  per  il  fai-da-te.

perché vendere su ManoMano ?
Ci sono diversi motivi per cui vendere su ManoMano può essere
conveniente per i venditori:

Specializzazione:  ManoMano  è  un  marketplace1.
specializzato  in  prodotti  per  il  bricolage,  il
giardinaggio e il fai-da-te, il che significa che gli
acquirenti sono molto orientati e interessati a queste
categorie di prodotti.
Ampia base di clienti: ManoMano ha una vasta base di2.



clienti in tutta Europa che cercano prodotti per la casa
e  il  giardino,  il  che  significa  che  ci  sono  molte
opportunità per i venditori di raggiungere un pubblico
più ampio.
Visibilità:  vendere  su  ManoMano  può  aumentare  la3.
visibilità del proprio marchio, poiché la piattaforma è
ben posizionata sui motori di ricerca e ha una forte
presenza sui social media.
Supporto clienti: ManoMano offre assistenza ai clienti4.
in diversi paesi, il che può essere un vantaggio per i
venditori che desiderano espandere il proprio business
in Europa.
Semplicità di utilizzo: il sito web di ManoMano è facile5.
da usare sia per i venditori che per i clienti, il che
significa  che  i  venditori  possono  concentrarsi  sulla
gestione  del  proprio  business  anziché  sulla  gestione
della piattaforma.
Commissioni competitive: le commissioni di ManoMano sono6.
competitive  rispetto  ad  altri  marketplace,  il  che
significa che i venditori possono ottenere un maggior
profitto.

In  sintesi,  vendere  su  ManoMano  può  essere  una  buona
opportunità  per  i  venditori  che  desiderano  raggiungere  un
pubblico  più  ampio,  aumentare  la  visibilità  del  proprio
marchio e godere di una piattaforma facile da usare e con
commissioni competitive.

i vantaggi di ManoMano
ManoMano è un marketplace specializzato in prodotti per il
bricolage, il giardinaggio e il fai-da-te. Ecco alcuni dei
vantaggi  che  ManoMano  può  offrire  ai  venditori  e  agli
acquirenti:

Ampia selezione di prodotti: ManoMano offre una vasta1.
gamma di prodotti per la casa, il giardino e il fai-da-



te, il che significa che gli acquirenti possono trovare
tutto ciò di cui hanno bisogno in un unico sito web.
Specializzazione: ManoMano si concentra esclusivamente2.
sui prodotti per il bricolage, il giardinaggio e il fai-
da-te,  il  che  significa  che  gli  acquirenti  sono
altamente orientati e interessati a queste categorie di
prodotti.
Prezzi competitivi: i venditori possono offrire prezzi3.
competitivi  sui  loro  prodotti  su  ManoMano,  il  che
significa  che  gli  acquirenti  possono  ottenere  ottimi
affari.
Supporto clienti: ManoMano offre assistenza ai clienti4.
in diversi paesi, il che può essere un vantaggio per i
venditori che desiderano espandere il proprio business
in Europa.
Facilità di utilizzo: il sito web di ManoMano è facile5.
da usare sia per i venditori che per gli acquirenti, il
che significa che la piattaforma è accessibile a tutti.
Piattaforma  sicura:  ManoMano  garantisce  la  sicurezza6.
delle transazioni online tramite il sistema di pagamento
sicuro e la protezione dell’acquirente.
Visibilità:  vendere  su  ManoMano  può  aumentare  la7.
visibilità del proprio marchio, poiché la piattaforma è
ben posizionata sui motori di ricerca e ha una forte
presenza sui social media.

In sintesi, ManoMano offre un’ampia selezione di prodotti,
prezzi  competitivi,  supporto  ai  clienti,  una  piattaforma
facile da usare, un sistema di pagamento sicuro e una maggiore
visibilità del marchio. Questi vantaggi possono essere utili
sia per i venditori che per gli acquirenti e contribuire a
creare un’esperienza positiva sulla piattaforma.


