Guerrilla Marketing VS
Marketing

La differenza principale tra Guerrilla Marketing e Marketing
tradizionale eé la strategia e 1'approccio utilizzato per
promuovere un prodotto o un’azienda.

Il marketing tradizionale si basa su metodi convenzionali di
pubblicita, come annunci televisivi, spot radiofonici, annunci
stampati e pubblicita online. Questo approccio si concentra
sulla creazione di un messaggio di marketing persuasivo e
sulla sua diffusione attraverso i canali di comunicazione di
massa. Il marketing tradizionale tende a essere piu costoso e
richiede una pianificazione e un budget consistenti.

Il Guerrilla Marketing, invece, adotta un approccio piu
creativo e non convenzionale per promuovere un’azienda o un
prodotto. Si basa su idee innovative, impreviste e non
convenzionali che catturano l’attenzione del pubblico e creano
un impatto duraturo. Il Guerrilla Marketing utilizza spesso
tattiche “di sorpresa”, come eventi non convenzionali,
installazioni artistiche, graffiti, flash mob, performance
stradali o campagne virali sui social media. Questo approccio
punta a creare un coinvolgimento emotivo e a stimolare il
passaparola.

Una delle differenze chiave tra Guerrilla Marketing e
Marketing tradizionale & che il Guerrilla Marketing e spesso
meno costoso e richiede meno risorse finanziarie. Poiché si
basa su idee creative e tattiche non convenzionali, pu0 essere
realizzato anche con un budget limitato. Tuttavia, richiede
un’attenzione particolare alla pianificazione e all’esecuzione
per garantire che le attivita siano rilevanti, interessanti e
allineate agli obiettivi dell’azienda.

Entrambi i tipi di marketing possono essere efficaci a seconda
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del contesto, del pubblico di riferimento e degli obiettivi
aziendali. Il marketing tradizionale e ampiamente utilizzato
dalle aziende per raggiungere un vasto pubblico e creare
consapevolezza del marchio. D’altra parte, il Guerrilla
Marketing e spesso utilizzato per creare un’esperienza
memorabile e coinvolgente, che pu0 essere particolarmente
efficace nel targeting di un pubblico piu specifico e nel
generare passaparola.

In sintesi, 1l marketing tradizionale si basa su metodi
convenzionali di pubblicita attraverso canali di massa, mentre
il Guerrilla Marketing adotta tattiche <creative, non
convenzionali e spesso a basso costo per catturare
l’attenzione del pubblico.



