
Le  migliori  Call  to  action
per un sito web
Ecco  alcune  delle  migliori  call  to  action  che  si  possono
utilizzare su un sito web:

Acquista ora: questa call to action è efficace per un1.
sito di e-commerce, dove si vuole spingere l’utente a
fare un acquisto immediato.
Iscriviti ora: questa call to action è utile per un sito2.
che offre un servizio o una newsletter gratuita. Si
vuole spingere l’utente a iscriversi immediatamente per
ricevere il servizio o la newsletter.
Scarica ora: questa call to action è efficace per un3.
sito che offre un prodotto scaricabile, come un ebook o
un software.
Richiedi una consulenza gratuita: questa call to action4.
è adatta per un sito di servizi professionali, come un
avvocato o un commercialista. Si vuole spingere l’utente
a richiedere una consulenza gratuita per capire meglio
come il professionista può aiutarlo.
Contattaci: questa call to action è utile per un sito5.
che offre un servizio di supporto o di assistenza, come
un’azienda  che  vende  prodotti  tecnologici.  Si  vuole
spingere  l’utente  a  contattare  immediatamente  il
servizio  di  supporto  per  risolvere  un  problema  o
chiedere  informazioni.
Scopri di più: questa call to action è adatta per un6.
sito  che  offre  informazioni  su  un  prodotto  o  un
servizio. Si vuole spingere l’utente a conoscere meglio
il prodotto o il servizio, in modo da poter decidere se
acquistarlo o meno.
Registrati ora: questa call to action è efficace per un7.
sito che offre un evento o un corso online. Si vuole
spingere  l’utente  a  registrarsi  immediatamente  per
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partecipare all’evento o al corso.
Prova gratuitamente: questa call to action è utile per8.
un sito che offre un servizio o un prodotto che può
essere provato gratuitamente per un determinato periodo
di  tempo.  Si  vuole  spingere  l’utente  a  provare  il
prodotto o il servizio senza alcun impegno finanziario.

Ecco  alcune  altre  call  to  action  che  potrebbero  essere
efficaci su un sito web:

Prenota ora: questa call to action è adatta per un sito9.
di prenotazione, come un sito di viaggi o un sito di
prenotazione  alberghi.  Si  vuole  spingere  l’utente  a
prenotare immediatamente il servizio desiderato.
Inizia oggi: questa call to action è utile per un sito10.
che offre un servizio di formazione o di coaching. Si
vuole spingere l’utente a iniziare subito il percorso di
formazione  o  di  coaching  per  raggiungere  i  propri
obiettivi.
Partecipa ora: questa call to action è efficace per un11.
sito che promuove un evento o una causa sociale. Si
vuole spingere l’utente a partecipare all’evento o a
sostenere la causa.
Ottieni il tuo sconto: questa call to action è adatta12.
per un sito di e-commerce o di vendita online. Si vuole
spingere  l’utente  a  effettuare  l’acquisto  subito  per
ottenere uno sconto speciale.
Fai il tuo ordine: questa call to action è utile per un13.
sito  di  e-commerce  o  di  vendita  online.  Si  vuole
spingere  l’utente  a  effettuare  l’ordine  subito  per
ricevere il prodotto desiderato.
Aggiungi al carrello: questa call to action è efficace14.
per un sito di e-commerce o di vendita online. Si vuole
spingere l’utente ad aggiungere il prodotto al carrello
per effettuare l’acquisto.
Riserva il tuo posto: questa call to action è adatta per15.
un sito che offre un evento o un corso limitato a un



determinato numero di partecipanti. Si vuole spingere
l’utente a prenotare subito il proprio posto per non
perdere l’opportunità di partecipare.


