
Re marketing, 3 consigli per
vendere di più
Il remarketing è una tecnica di marketing che consente di
rivolgersi a utenti che hanno già interagito con il tuo sito
web, ma che non hanno completato un’azione importante come
l’acquisto di un prodotto o servizio. Ecco tre consigli per
utilizzare il remarketing per aumentare le vendite:

Utilizza  annunci  personalizzati:  Utilizza  gli  annunci1.
personalizzati per mostrare ai visitatori del sito web
gli articoli che hanno lasciato nel carrello o le pagine
che hanno visitato. In questo modo, puoi incoraggiarli a
tornare sul sito web e completare l’acquisto.
Offri promozioni esclusive: Offri ai visitatori del sito2.
web  promozioni  esclusive,  come  uno  sconto  sul  loro
prossimo acquisto o una spedizione gratuita. Questo li
incentiverà  a  tornare  sul  sito  web  e  completare
l’acquisto.
Usa una strategia di e-mail marketing: Utilizza l’e-mail3.
marketing per inviare promozioni esclusive ai visitatori
del sito web che hanno abbandonato il carrello o che non
hanno  completato  l’acquisto.  Assicurati  di
personalizzare le e-mail in modo che siano rilevanti per
l’utente  e  includi  un  forte  call  to  action  che  li
incoraggi a tornare sul sito web.

In  sintesi,  utilizzando  annunci  personalizzati,  offrendo
promozioni esclusive e utilizzando una strategia di e-mail
marketing, puoi utilizzare il remarketing per aumentare le
vendite e convertire i visitatori del sito web in clienti
fedeli.
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