
Buy Now Pay Later per il B2B
Buy Now Pay Later, o BNPL, è un modello di pagamento che
permette ai clienti di acquistare un prodotto o un servizio e
di pagarlo in rate successive. Inizialmente questo modello era
rivolto solo al mercato B2C, ma recentemente si è diffuso
anche nel mercato B2B.

Il modello BNPL per il B2B è simile a quello per il B2C, ma
presenta  alcune  differenze.  In  questo  caso,  i  clienti
aziendali possono utilizzare il BNPL per acquistare beni e
servizi per l’azienda e successivamente pagare in rate. Questo
modello  di  pagamento  offre  diversi  vantaggi  sia  per  il
venditore che per l’acquirente:

Vantaggi per il venditore:

Incremento  delle  vendite:  il  BNPL  può  aumentare  le1.
vendite in quanto offre ai clienti aziendali un’opzione
di pagamento flessibile.
Riduzione dei costi di gestione: Il BNPL può ridurre i2.
costi di gestione del credito, poiché il venditore non è
tenuto a effettuare il recupero del debito.
Riduzione  del  rischio  di  credito:  il  BNPL  offre  ai3.
venditori  un  maggiore  controllo  sulla  gestione  del
rischio di credito, poiché i pagamenti sono effettuati
da un intermediario.

Vantaggi per l’acquirente:

Flessibilità di pagamento: il BNPL offre agli acquirenti1.
aziendali  un’opzione  di  pagamento  flessibile,
consentendo  loro  di  pagare  in  rate  successive.
Accesso  a  finanziamenti:  il  BNPL  offre  ai  clienti2.
aziendali un accesso rapido e semplice a finanziamenti
per l’acquisto di beni e servizi per l’azienda.
Migliore gestione del flusso di cassa: il BNPL consente3.
ai clienti aziendali di gestire il flusso di cassa in

https://www.tattichemarketing.com/buy-now-pay-later-per-il-b2b/


modo  più  efficiente,  poiché  possono  dilazionare  il
pagamento in più rate.

In sintesi, il modello BNPL per il B2B offre vantaggi sia per
i  venditori  che  per  gli  acquirenti.  Il  BNPL  consente  ai
venditori di aumentare le vendite, ridurre i costi di gestione
e il rischio di credito, mentre ai clienti aziendali offre
un’opzione di pagamento flessibile, l’accesso a finanziamenti
e una migliore gestione del flusso di cassa.


