
Come  realizzare  foto  per
vendere online
Per realizzare foto di qualità per la vendita online, ci sono
alcuni suggerimenti che possono aiutarti a ottenere immagini
accattivanti e professionali. Ecco una guida passo-passo per
realizzare foto per la vendita online:

Attrezzatura  fotografica:  Investi  in  una  buona1.
fotocamera digitale, preferibilmente una reflex o una
mirrorless, che ti permetta di controllare manualmente
le impostazioni. Se non hai una fotocamera dedicata,
puoi anche utilizzare uno smartphone di qualità con una
buona fotocamera.
Luce: La luce è un elemento chiave per ottenere foto di2.
qualità. Evita il flash diretto, che può creare ombre
indesiderate e riflessi. Invece, cerca di utilizzare la
luce naturale il più possibile. Posiziona il prodotto
vicino a una finestra o prova a scattare all’aperto in
una giornata nuvolosa per ottenere una luce morbida e
diffusa.
Sfondo pulito: Utilizza uno sfondo pulito e neutro per3.
mettere in risalto il prodotto. Puoi usare un foglio di
carta da parati o un telo di tessuto liscio come sfondo.
Evita  sfondi  complessi  o  distrattivi  che  possono
distogliere  l’attenzione  dal  prodotto  stesso.
Stabilizzazione: Utilizza un treppiede o un supporto per4.
mantenere la fotocamera stabile e evitare foto mosse o
sfocate. Questo è particolarmente importante quando si
scattano foto in condizioni di scarsa luminosità o con
tempi di scatto lunghi.
Composizione: Pensa alla composizione dell’immagine per5.
rendere il prodotto il punto focale. Utilizza la regola
dei terzi, posizionando il prodotto leggermente spostato
dal centro dell’immagine. Sperimenta angolazioni diverse
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e cerca di scattare foto da prospettive interessanti.
Dettagli e particolari: Assicurati di catturare tutti i6.
dettagli importanti del prodotto. Se necessario, scatta
foto  ravvicinate  per  mostrare  texture,  finiture  o
caratteristiche speciali.
Pulizia  e  presentazione:  Prima  di  scattare  le  foto,7.
assicurati che il prodotto sia pulito e privo di polvere
o impronte. Organizza il prodotto in modo attraente, ad
esempio sistemando gli elementi in ordine o mostrando
diverse varianti o accessori.
Foto  multiple:  Non  limitarti  a  una  sola  foto  del8.
prodotto.  Scatta  foto  da  diverse  angolazioni  e
prospettive, in modo che i potenziali acquirenti possano
avere  una  visione  completa  del  prodotto.  Puoi  anche
scattare foto dettagliate di particolari importanti o
foto in cui il prodotto viene utilizzato per mostrare le
sue dimensioni e funzionalità.
Post-produzione: Dopo aver scattato le foto, è possibile9.
apportare  delle  leggere  modifiche  per  migliorare
l’aspetto delle immagini. Puoi utilizzare software di
editing fotografico come Adobe Photoshop o Lightroom per
regolare la luminosità, il contrasto, la saturazione dei
colori e ritagliare l’immagine, se necessario. Ricorda
di mantenere l’aspetto naturale del prodotto e di non
alterare eccessivamente le foto.
Dimensioni  e  formati:  Ridimensiona  le  foto  alle10.
dimensioni  appropriate  per  la  piattaforma  di  vendita
online su cui le pubblicherai. Solitamente, le immagini
vengono  ridimensionate  a  una  dimensione  di  circa
1000-2000 pixel sul lato lungo. Salva le immagini in un
formato di file adatto per il web, come JPEG.

Ricorda che la qualità delle foto gioca un ruolo importante
nel  convincere  i  potenziali  acquirenti.  Seguendo  questi
suggerimenti  e  facendo  pratica,  potrai  migliorare  la
presentazione dei tuoi prodotti e aumentare le probabilità di
successo nella vendita online.


