
Piu’  liquidita’  per  la  tua
azienda
La  liquidità  è  la  capacità  di  un’azienda  di  convertire
rapidamente  i  propri  attivi  in  denaro  contante.  Essa
rappresenta la disponibilità di denaro in contanti o altri
attivi facilmente convertibili in denaro.

Ecco alcune strategie che possono aiutare a migliorare la
liquidità dell’azienda:

Monitorare e gestire il flusso di cassa: è importante1.
tenere sotto controllo le entrate e le uscite di denaro
dell’azienda, al fine di prevedere eventuali periodi di
bassa liquidità e agire di conseguenza.
Ottimizzare  il  ciclo  di  fatturazione:  è  importante2.
cercare di ridurre i tempi di pagamento dei clienti e
aumentare  la  velocità  di  emissione  delle  fatture.
Inoltre, può essere utile incentivare i clienti a pagare
in anticipo o offrire sconti per i pagamenti anticipati.
Ridurre  il  ciclo  di  approvvigionamento:  cercare  di3.
negoziare  termini  di  pagamento  più  favorevoli  con  i
fornitori,  migliorare  l’efficienza  del  processo  di
approvvigionamento e cercare di ridurre gli inventari in
eccesso.
Esplorare  nuove  fonti  di  finanziamento:  è  possibile4.
valutare l’opzione di ottenere un prestito o una linea
di credito per aumentare la liquidità a breve termine.
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