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Principali marketplace fashion abbigliamento: dove vendere

I1 mercato dell’abbigliamento online & in continua crescita, e
i marketplace rappresentano una delle principali opportunita
per i brand e 1 venditori di raggiungere un pubblico sempre
piu vasto.

I marketplace sono piattaforme online che offrono la
possibilita a venditori di diverso tipo di vendere i propri
prodotti a un pubblico di potenziali acquirenti. In questo
modo, i venditori possono beneficiare della visibilita e della
fiducia che il marketplace ha gia acquisito tra i consumatori.

I principali marketplace fashion abbigliamento

Esistono numerosi marketplace fashion abbigliamento, ciascuno
con le proprie caratteristiche e peculiarita. Tra i piu
popolari in Italia e nel mondo troviamo:

= Amazon e il marketplace piu grande al mondo, e offre una
vasta gamma di prodotti, tra cui anche 1’abbigliamento.

-eBay € un altro marketplace molto popolare, che offre
una vasta scelta di prodotti di seconda mano e nuovi.

= Zalando ¢ il marketplace di moda piu grande in Europa, e
offre un’ampia selezione di prodotti di brand di moda
internazionali e locali.

= Privalia e un marketplace outlet che offre sconti fino
al 70% su capli di abbigliamento, scarpe e accessori.

- Farfetch e un marketplace di moda di lusso che offre
prodotti di brand come Gucci, Prada e Chanel.

Quale marketplace scegliere
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La scelta del marketplace giusto dipende da una serie di
fattori, tra cui:

» I1 target di riferimento. Il marketplace deve essere in
linea con il target di riferimento dei prodotti che si
intende vendere. Ad esempio, se si vendono prodotti di
moda di lusso, Farfetch e una scelta piu appropriata
rispetto ad Amazon.

-La tipologia di prodotti. Alcuni marketplace si
concentrano su una specifica tipologia di prodotti, come
1’'abbigliamento sportivo o l’abbigliamento da lavoro. In
questo caso, e importante scegliere un marketplace che
sia specializzato nella tipologia di prodotti che si
intende vendere.

- Le commissioni. I marketplace applicano commissioni sui
prodotti venduti. E importante valutare le commissioni
applicate da ciascun marketplace prima di scegliere dove
vendere.

Come vendere su un marketplace fashion abbigliamento

Per vendere su un marketplace fashion abbigliamento e
necessario registrarsi come venditore e creare un account. In
genere, la registrazione € gratuita.

Una volta registrato, e necessario creare un catalogo
prodotti, inserendo le informazioni relative a ciascun
prodotto, come nome, descrizione, prezzo e immagini.

E importante ottimizzare il catalogo prodotti per renderlo pil
visibile agli acquirenti. Per farlo, €& necessario utilizzare
parole chiave appropriate e creare immagini di alta qualita.

Vantaggi di vendere su un marketplace fashion abbigliamento

Vender su un marketplace fashion abbigliamento offre numerosi
vantaggi, tra cui:

» Visibilita. I marketplace hanno un’'ampia visibilita tra



1 consumatori, quindi 1 prodotti dei venditori vengono
esposti a un pubblico piu vasto.

- Fiducia. I marketplace hanno gia acquisito la fiducia
dei consumatori, quindi i venditori possono beneficiare
di questa fiducia.

- Efficienza. I marketplace offrono servizi di logistica e
pagamento che semplificano il processo di vendita.

Conclusione

I marketplace fashion abbigliamento rappresentano
un'opportunita importante per i brand e i venditori di
raggiungere un pubblico piu vasto e vendere i propri prodotti
in modo piu efficiente.



