
Software di prospezione B2B
Ci sono diversi software di prospezione B2B disponibili sul
mercato  che  possono  aiutare  le  aziende  a  identificare  e
raggiungere i loro potenziali clienti. Ecco alcuni esempi di
software di prospezione B2B:

ZoomInfo: Questo software fornisce una vasta gamma di1.
informazioni  su  contatti  commerciali,  compresi  nomi,
titoli, indirizzi email e numeri di telefono. ZoomInfo
ha un database globale di aziende e persone che possono
essere target di marketing e vendite.
Hunter.io:  Questo  strumento  permette  di  trovare2.
indirizzi email e informazioni di contatto delle aziende
utilizzando il nome del dominio. Hunter.io può anche
aiutare a verificare la validità degli indirizzi email e
a monitorare le attività del tuo concorrente.
Sales  Navigator  di  LinkedIn:  Questo  strumento  è3.
specificamente  progettato  per  la  prospezione  B2B  su
LinkedIn. Permette di identificare i potenziali clienti
e i loro contatti, e offre strumenti di ricerca avanzati
e  filtri  per  la  segmentazione  del  pubblico  di
riferimento.
DiscoverOrg:  Questo  software  fornisce  informazioni4.
dettagliate  sui  contatti  B2B,  come  nomi,  titoli,
indirizzi email e numeri di telefono. DiscoverOrg offre
anche informazioni sui profili delle aziende, come la
dimensione, la posizione e l’industria.
LeadFuze: Questo strumento aiuta a trovare i contatti di5.
marketing  e  vendita  ideali  per  la  tua  azienda.
Utilizzando LeadFuze, è possibile cercare per posizione,
settore e altri criteri di segmentazione.
Lusha: Questo software fornisce informazioni di contatto6.
di alta qualità, come numeri di telefono e indirizzi
email.  Lusha  integra  con  le  piattaforme  di  email
marketing e CRM, rendendo facile l’inserimento dei nuovi
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contatti nella tua pipeline di vendita.
Apollo.io:  Questo  strumento  è  una  piattaforma  di7.
intelligence commerciale che fornisce informazioni sulle
aziende e sui contatti B2B. Apollo.io include una vasta
gamma  di  funzionalità  di  marketing  e  vendita,  come
l’automazione delle email e la creazione di pipeline di
vendita.

Ci sono molti altri software di prospezione B2B disponibili
sul mercato, quindi vale la pena di fare una ricerca e di
valutare le diverse opzioni per trovare quella più adatta alle
tue esigenze.


