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Ecco alcune possibili tattiche di marketing per gli studi
dentistici:

Presenza online: creare un sito web professionale e una forte
presenza sui social media per promuovere i servizi offerti, le
competenze  del  team,  le  foto  dei  risultati  ottenuti  e  le
recensioni dei pazienti.

SEO: ottimizzare il sito web dello studio dentistico per i
motori di ricerca, in modo che appaia tra i primi risultati
quando i pazienti cercano un dentista nella zona.

Campagne di email marketing: inviare email mirate ai pazienti
per invitarli a prenotare visite periodiche e per informarli
su promozioni o nuovi servizi.

Pubblicità online: utilizzare gli annunci su Google e sui
social media per raggiungere potenziali clienti che cercano
servizi dentistici nella zona.

Programma di riferimento: incentivare i clienti soddisfatti a
riferire  amici  e  parenti  allo  studio  dentistico,  offrendo
premi o sconti sui servizi offerti.

Promozioni e sconti: offrire promozioni e sconti periodici sui
servizi offerti, come ad esempio sconti sullo sbiancamento
dentale o sulle sedute di pulizia dei denti.

Servizi  aggiuntivi:  offrire  servizi  aggiuntivi  per
differenziarsi dalla concorrenza, come ad esempio la sedazione
cosciente o la terapia laser.

Queste sono solo alcune idee: la scelta delle tattiche di
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marketing  dipende  dal  pubblico  di  riferimento,  dalla
concorrenza  e  dalle  risorse  a  disposizione.


