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Ecco alcune possibili tattiche di marketing per un’agenzia
immobiliare:

Presenza online: creare un sito web professionale e una forte
presenza sui social media per promuovere 1 servizi
dell’agenzia e le proprieta in vendita o in affitto.

Pubblicita online: utilizzare gli annunci su Google, sui
social media e su siti di annunci immobiliari per raggiungere
potenziali acquirenti o affittuari.

Campagne di email marketing: inviare email mirate ai
potenziali clienti per presentare le proprieta in vendita o in
affitto e le promozioni.

Eventli di presentazione: organizzare eventli di presentazione
delle proprieta in vendita o in affitto, sia in forma virtuale
che in presenza, per offrire un’esperienza di visita virtuale
o fisica.

Video marketing: creare video di qualita professionale per
presentare le proprieta in vendita o in affitto, offrendo una
vista panoramica degli immobili.

Programma di riferimento: incentivare i clienti soddisfatti a
riferire amici e parenti all’agenzia immobiliare, offrendo
premi o sconti sulle commissioni.

Consulenza personalizzata: offrire consulenza personalizzata
ai potenziali acquirenti o affittuari, aiutandoli a trovare la
proprieta adatta alle loro esigenze.

Queste sono solo alcune idee: la scelta delle tattiche di
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marketing dipende dal pubblico di riferimento, dalla
concorrenza e dalle risorse a disposizione.



