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Strategie  marketing  per  uno
stabilimento balneare
Ecco  alcune  possibili  tattiche  di  marketing  che  uno
stabilimento balneare potrebbe utilizzare per promuoversi e
attrarre clienti:

Offerte speciali: creare offerte speciali per attirare1.
nuovi  clienti  e  fidelizzare  quelli  esistenti.  Ad
esempio,  offrire  uno  sconto  per  le  prenotazioni
anticipare,  o  offrire  pacchetti  con  sconti  per  più
giorni di permanenza.
Presenza  online:  avere  una  forte  presenza  online2.
attraverso un sito web ben progettato, una pagina sui
social media e un account su TripAdvisor o altri siti di
recensioni. In questo modo, gli utenti possono vedere
facilmente le recensioni e le foto dell’hotel, e possono
prenotare direttamente attraverso il sito web.
Eventi speciali: organizzare eventi speciali, come feste3.
in spiaggia, concerti o tornei sportivi per attrarre una
vasta gamma di clienti.
Partner con altre attività: stringere alleanze con altre4.
attività  locali  per  offrire  pacchetti  combinati  ai
clienti. Ad esempio, collaborare con un ristorante per
offrire sconti ai propri clienti o offrire pacchetti che
includono lezioni di surf o giri in barca.
E-mail  marketing:  utilizzare  l’e-mail  marketing  per5.
rimanere  in  contatto  con  i  clienti  e  offrire  loro
promozioni e offerte speciali. Ad esempio, inviare una
newsletter  mensile  con  aggiornamenti  sulle  attività
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dell’hotel e offerte esclusive per i destinatari della
newsletter.
Programmi di fedeltà: creare un programma di fedeltà per6.
i clienti abituali. Ad esempio, offrire uno sconto o un
servizio speciale per ogni 10 notti di prenotazione.
Feedback dei clienti: chiedere feedback ai clienti e7.
utilizzarlo per migliorare il servizio e l’esperienza
dei clienti. Inoltre, utilizzare le recensioni positive
come testimonianze sul sito web e sui social media per
promuovere l’hotel.

Come promuovere sui social un
lido (mare)
Promuovere un lido su social media è un’ottima strategia per
aumentare la visibilità del tuo business e attirare nuovi
clienti.  Di  seguito  troverai  alcuni  consigli  su  come
promuovere  un  lido  sui  social  media:

Scegli i social media giusti: Scegliere i social media1.
giusti è essenziale per raggiungere il tuo target di
riferimento. Se il tuo lido si rivolge principalmente a
giovani,  Instagram  e  TikTok  potrebbero  essere  le
piattaforme migliori, mentre se il tuo target è più
ampio, Facebook e Twitter potrebbero essere scelte più
appropriate.
Crea un profilo accattivante: Assicurati di creare un2.
profilo interessante e accattivante per il tuo lido.
Includi  una  descrizione  accurata  del  tuo  business  e
delle  attività  che  offri,  utilizza  immagini  di  alta
qualità e aggiungi le informazioni di contatto.
Posta  contenuti  di  alta  qualità:  Pubblica  contenuti3.
interessanti  e  coinvolgenti  per  i  tuoi  follower.
Condividi  immagini  e  video  delle  attività  del  lido,
delle attrazioni e degli eventi. Includi anche post sui



servizi offerti, sui prezzi e sulle promozioni.
Utilizza  hashtag  appropriati:  Utilizza  gli  hashtag4.
appropriati per aumentare la visibilità dei tuoi post.
Usa  hashtag  popolari  come  #mare,  #spiaggia,  #estate,
#vacanze,  ma  anche  hashtag  più  specifici  come
#beachparty,  #aperitivomare,  #sportacquatici.
Collabora  con  influencer:  Collabora  con  influencer  e5.
micro-influencer locali per promuovere il tuo lido sui
social media. Chiedi loro di pubblicare foto o video
delle attività del lido e di taggare il tuo account
Instagram o Facebook.
Rispondi ai commenti e alle recensioni: Rispondi sempre6.
ai commenti e alle recensioni dei clienti sui social
media. In questo modo dimostri attenzione e cura nei
confronti dei tuoi clienti, e allo stesso tempo crei un
rapporto di fiducia con loro.
Offri promozioni e sconti: Offri promozioni e sconti7.
esclusivi ai tuoi follower sui social media. Puoi, ad
esempio, creare coupon sconto da utilizzare al lido o
organizzare  concorsi  sui  social  media  per  vincere
ingressi gratuiti o attività in spiaggia.

Seguendo questi consigli, potrai promuovere efficacemente il
tuo lido sui social media e aumentare la visibilità del tuo
business.

 


