
Whatsapp retartergeting
“WhatsApp retargeting” si riferisce alla pratica di utilizzare
WhatsApp  per  raggiungere  nuovamente  utenti  che  hanno  già
interagito con un’azienda o un’offerta in qualche modo. In
pratica,  quando  un  utente  interagisce  con  un’azienda  su
WhatsApp – ad esempio, inviando un messaggio per chiedere
informazioni sui prodotti o i servizi dell’azienda – l’azienda
può utilizzare questa interazione come un punto di partenza
per avviare un processo di retargeting.

Ad  esempio,  l’azienda  potrebbe  utilizzare  il  numero  di
telefono dell’utente per inviare un messaggio di follow-up con
informazioni aggiuntive sul prodotto o servizio richiesto, o
per  offrire  un’offerta  speciale  per  convincere  l’utente  a
effettuare  un  acquisto.  In  questo  modo,  l’azienda  può
utilizzare  WhatsApp  come  un  canale  di  marketing  per
raggiungere  nuovamente  utenti  interessati  e  aumentare  le
probabilità di conversione.

È importante notare che l’uso di WhatsApp per il retargeting
deve essere fatto nel rispetto delle normative sulla privacy e
delle  policy  dell’applicazione.  Ad  esempio,  l’azienda  deve
ottenere il consenso dell’utente prima di utilizzare i suoi
dati per fini di marketing, e deve rispettare le normative
sulla  privacy  relative  alla  raccolta,  l’elaborazione  e
l’utilizzo dei dati degli utenti.

https://www.tattichemarketing.com/whatsapp-retartergeting/

